
THINKING SAFETY – diesem Motto verpflichtet ist  
AUTOFLUG bereits seit den Anfangstagen der Luftfahrt 
ein führender Anbieter von Produkten und Leistungen, 
bei denen die Rettung und Sicherheit von Menschen im 
Mittelpunkt steht. Als ein weltweit anerkannter Lieferant 
und Servicepartner für die internationale Luftfahrtindus-
trie und Wehrtechnik entwickeln, fertigen und warten 
wir unter anderem eine Vielzahl textiler, mechanischer 
und elektronischer Komponenten und Systeme.

Starttermin: 01.04.2020
unbefristet

Ihre Aufgaben:

•	 Betreuung von internationalen Bestandskunden und 
Neukundenakquise

•	 Platzierung des Produktportfolios am Markt
•	 Identifikation, Umsetzung und Verfolgung von  

Vertriebschancen zur Generierung von neuen  
Projekten / Aufträgen

•	 Erstellung von Angeboten inkl. Realisierung 
•	 Identifizierung der Kundenwünsche und Umsetzung 

der technischen Systemlösungen in Zusammenarbeit 
mit den internen Fachabteilungen

•	 Präsentation des Unternehmens auf Messen und  
Kundenevents

•	 Gewinnung und Steuerung von weltweiten  
Vertriebspartnern

Unsere Anforderungen an Sie:

•	 Vertriebsstarke Persönlichkeit mit mehrjähriger Berufs- 
erfahrung im Vertrieb von erklärungsbedürftigen  
Produkten, idealerweise in der Wehrtechnik

•	 Abgeschlossenes technisches oder kaufmännisches  
Studium oder vergleichbare Qualifikationen erforderlich

•	 Erfahrung mit strukturierten Angebotsprozessen
•	 Kenntnisse in der öffentlichen Auftragsvergabe  

(national und international) wünschenswert
•	 Verhandlungssichere Englischkenntnisse 
•	 Professionelles, repräsentatives Auftreten und  

Überzeugungskraft
•	 Fokussierte selbstständige Arbeitsweise, hohe  

Selbstorganisation sowie proaktive Gesprächsfähigkeit 
auf Entscheiderebene

•	 Internationale Reisebereitschaft (bis zu 40% im Jahr) 
und sicherer Umgang in einem internationalen Umfeld

Wir bieten Ihnen eine verantwortungsvolle Position, 
ein gutes Betriebsklima, ein sympathisches Team, 
zahlreiche Freiräume wie flexible Arbeitszeiten, 30 Tage 
Urlaub sowie tarifliches Urlaubs- und Weihnachtsgeld, 
betriebliche Altersvorsorge, Gesundheitsvorsorge, 
Kantine, Parkplätze, eine Bushaltestelle wenige Meter 
von uns entfernt.

Schicken Sie uns Ihre Bewerbungsunterlagen bitte 
per E-Mail oder Post zu oder nutzen Sie unser 
Online-Formular.

THINKING SAFETY

AUTOFLUG GmbH
Industriestr. 10, 25462 Rellingen
E-Mail: career@autoflug.de  
Telefon: +49 4101 307 0  
www.autoflug.de

Sales Manager (m/w/d)
In dieser Position verantworten Sie ein festgelegtes Produktportfolio  

innerhalb des Geschäftssegments „Vehicle Solutions“


