Manager Product Sales (m/w)

Der Manager Product Sales verantwortet ein festgelegtes Produktportfolio innerhalb des Geschaftssegments ,,Cabin Solu-
tions” fir den Bereich Hubschrauber- und Luftfahrzeugausstattung.

Starttermin: 01.08.2017

lhre Aufgaben:

* Verantwortliche Akquisition von nationalen und interna-
tionalen Auftragen im Bereich von Luftfahrtsitzen und
Kabinenlésungen im zivilen und militarischen Markt

* Planung des langfristigen Produktportfolios und Identi-
fizieren von Auftragspotenzialen mit Fokus auf System-
hersteller und Retrofit-Markte in Abstimmung mit der
Abteilungsfiihrung und dem Business Development

* 65% Vertriebsaufgaben, 35% Produktmanageraufgaben

* Erstellung von Markt- und Wettbewerbsanalysen sowie
von Angebotsstrategien

» fachliche FUhrung von Angebotsteams

« Verantwortung flr das professionelle Ftihren von Ver-
tragsverhandlungen

* Aufbau und Pflege von Kundenbeziehungen, teilweise in
Key-Account-Funktion

THINKING SAFETY - diesem Motto verpflichtet ist
AUTOFLUG bereits seit den Anfangstagen der Luftfahrt
ein fuhrender Anbieter von Produkten und Leistungen,
bei denen die Rettung und Sicherheit von Menschen im
Mittelpunkt steht. Als ein weltweit anerkannter Lieferant
und Servicepartner fUr die internationale Luftfahrtindus-
trie und Wehrtechnik entwickeln, fertigen und warten
wir unter anderem eine Vielzahl textiler, mechanischer
und elektronischer Komponenten und Systeme.

Schicken Sie uns lhre Bewerbungsunterlagen inklusive
Gehaltswunsch bitte per E-Mail oder Post zu oder
nutzen Sie unser Online-Formular.

Unsere Anforderungen an Sie:

+ Technisches (Maschinenbau, Luft- und Raumfahrttech-
nik, Wirtsch.-Ing.) oder betriebs-wirtschaftliches Studium
mit technischer Affinitat

« Luftfahrterfahrung im zivilen und militarischen Bereich
erforderlich

» Erfahrung mit militarischen Beschaffungsprozessen so-
wie ziviler und militarischer Luftfahrttechnik von Vorteil

» Vertriebsstarke Personlichkeit und ausgepragte Be-
rufserfahrung im Vertrieb

* Umfassende Erfahrungen im Produkt Management

» Ausgepragte Kontakt- und Kommunikationsfahigkeit

» Sichere Umgangsformen, Verhandlungsgeschick und
Durchsetzungsstarke

* Selbststandige, strukturierte und ergebnisorientierte
Arbeitsweise

» Verhandlungssicheres Englisch in Wort und Schrift

» Erfahrung in der fachlichen Fihrung von Angebotsteams

+ Weltweite Reisebereitschaft

Wir bieten Ihnen eine verantwortungsvolle Position mit
abwechslungsreichen Aufgaben, zahlreiche Freiraume
wie flexible Arbeitszeiten und Zusatzleistungen wie bei-
spielsweise betriebliche Altersvorsorge. Arbeiten Sie in
dem angenehmen Umfeld eines mittelstandischen, in-
habergefiuhrten Unternenmens mit flachen Hierarchien
und direkten Kommunikationswegen. Teamgeist und Er-
folgsorientierung werden bei uns gro3 geschrieben.
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